Preduzeca saraduju da bi

doprela do medunarodnih

trzista
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Preradivac drveta Goran Jocic stoji pored svoje nove
freze — jedan deli¢ opreme koja je ove godine
kupliena pomocu grantova od USAID-a. Sa novom
opremom, Joci¢ moZe da poveca proizvodnju i
zaposli 20 novih ljudi.
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Poljoprivrednik Jovan Milovanovi¢ proverava
temperaturu u svom plasteniku. PodeSavanje
temperature i standard EU bice od kljucnog znacaja
za proizvodnju kvalitetnog rasada paradajza u sklopu
njegovog novog poslovnog poduhvata.

,,Pre sam mogao da uzgajam dovoljno
povréa samo za svoju porodicu i da
prodajem na lokalnoj zelenoj pijaci. Sada
se moje povrce prodaje u
supermarketima svugde na Kosovu.*

— Jovan Milovanovi¢, uzgajivac povréa

April 2016. god.
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PRICA O USPEHU

Sta se desava kada preduzeca sa Kosova

prevazidu etnicku podelu

April 2017 — Zbog politickih uslova u ovoj maloj balkanskoj zemlji, mnogim
preduze¢ima sa Kosova izazov predstavlja stvaranje novih partnerstava
unutar sopstvene etnicke zajednice—a da ne govorimo o izgradnji poverenja
sa preduzeéem iz drugog regiona ili etnicke zajednice.

USAID jos od 2012. god. konstantno radi na omogucavanju takvih
partnerstava.

Goran Joci¢ je 2004. godine, godine koja je obelezila sukobe izmedu etnicke
albanske vecine i etnicke srpske manjine na Kosovu, tada sa 22 godine,
pokrenuo svoje drvo-preradivacko preduzece iz malog radnog prostora u
kuci svojih roditelja. Tokom godina, njegov talenat za obradu drveta doneo
mu je veliki ugled na severu zemlje, kojim uglavnom dominiraju Srbi.

Medutim, tek kada je pozvan na prvu Kosovsku konvenciju drvne industrije,
oktobra 2016. god. uspeo je da se poveze sa najveéim distributerima na jugu
zemlje.

,»Na konvenciji sam shvatio da su moji proizvodi veoma konkurentni sa
onima koji se proizvode na jugu Kosova®, objasnjava Joci¢. ,,To mi je dalo
samopouzdanje koje mi je bilo potrebno da jos jace prionem i po¢nem da
Sirim svoje poslovanje radi izvoza.*

USAID-ov projekat EMPOWER Privatog sektora, koji je pomogao da se
organizuje konvencija, povezao je Joci¢a i druga dva drvo-preradivacka
preduzeca sa severa Kosova sa drvo-preradiva¢kim preduzecem PSA
Germany sa juga, koje je trazilo kooperante koji bi pomogli da se zadovolji
porudzbina dasaka za secenje za izvoz u Nemacku. Delimi¢no na osnovu
obecanja o tom novom partnerstvu, Joci¢ je nedavno potpisao zakup za novi
fabricki prostor od 1.000 kvadratnih metara gde ¢e skoro utrostruditi
trenutni broj zaposlenih, kako bi zadovoljio sve vecu potraznju za njegovim
proizvodima.

Zahvaljujuci tim partnerstvima sa distributerima sa juga—pored dva nova
plastenika koje je ove godine primio od projekta EMPOWER—
poljoprivrednik Jovan Milovanovi¢, sa severa Kosova, uspeo je da udvostruci
svoju proizvodnju u prosloj godini.

,,Pre sam mogao da uzgajam dovoljno povréa samo za svoju porodicu i da
prodajem na lokalnoj zelenoj pijaci, kaze Milovanovi¢. ,,Sada se moje povrce
prodaje u supermarketima Sirom Kosova.*

Milovanovic ¢e u predstojecoj godini svoje poslovanje prebaciti na novi nivo
prodajom svog rasada paradajza drugim lokalnim poljoprivrednicima, tako da



kolektivno mogu da uzgajaju komercijalnu koli¢inu za preduzece Fresh,
izvoznika sa juga. Da bi to uradili, Milovanovic i drugi poljoprivrednici ¢e
uspostaviti partnerstvo sa Agro Centrom, lokalnim centrom za sakupljanje i
hladno skladistenje proizvoda, kako bi obezbedili da njihov paradajz zadrzi
kvalitet i svezinu dok ceka na izvoz.

Vlasnik Agro Centra Zlatko Sekuli¢ prvobitno je izgradio hladnjacu da
skladisti svoju jabuku ubranu za izvoz, ali uz podrsku USAID-a, prosirio je
objekat kako bi zadovoljio potrebe za skladistenjem i kalibrisanjem 60
lokalnih porodiénih gazdinstava, pored drugih uzgajivaca jabuka sa juga
Kosova.

,»Sa ovim novim objektom, mogu da ispunim svoj prvobitni cilj da budem
glavni centar za sakupljanje i izvoz celokupne proizvodnje jabuka na Kosovu,
kao i da pomognem drugim poljoprivrednicima sa severa da predu na
komercijalnu proizvodnju®, kaze Sekulic.

Distributeri sa juga pozdravljaju saradnju sa proizvodadima sa severa i
stavljaju nacionalni ekonomski interes ispred etnickih podela. Jedan takav
distributer sa juga je DZevat Zumeri, vlasnik preduzeca Fresh, koji kaze:
,,Gradani Kosova bi trebalo da prevazidu prepreke iz proslosti i udruze
snage kako bi podrzali izvoz kosovskih proizvoda u inostranstvo.*

Petogodisnji USAID-ov projekat EMPOWER Privatnog sektora koji finansira
i Svedska agencija za medunarodni razvoj i saradnju, od jula 2014. god. radi
na stimulisanju stvaranja velikog broja radnih mesta, podizanjem
konkurentnosti kosovskih firmi u sektorima spremnim za rast, poput
sektora odece, drvo-preradivackog sektora, sektora IKT, obnovljive
energije, turizma i metalo-preradivackog sektora. Projekat je do danas
stvorio preko 1.700 novih radnih mesta na celom Kosovu, a planira da do
jula 2019. god. stvori ukupno 5.000 novih radnih mesta.



